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* Elinterés de mucha gente en las
energfas renovables ha impulsado las
ventas del fabricante de placas sola-
res Isofoton hasta un 25% mas que
en 2004. La facturacion de la compa-
fila 2005 se elevo a 150 millones de
euros. Isofotén, que es uno de los Ii-
deres del mercado, se prepara ante
la entrada de competidores de mu-
cho peso en el terreno, como Gene-
ral Electric o Sharp. Asi, ha puesto
sus 0jos en mercados emergentes:
América Latina y Asia. Ante este reto
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de futuro, Gorbefia cree que un buen
comercial "debe ser capaz de trans-
mitir la filosofia y la cultura corporati-
va, si como la ilusién y el orgullo de
pertenencia a la compafia”.

"I Phoenix (EEUU), 1967

~: Licenciado en Ciencias Ambientales
y Antropologia per Connecticut College
TP Entrd en Isofotén hace seis afos,
ras su paso por el Banco General
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